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Icletta schaltet einen Gang hoher

Unternehmen im Gesprach - Dreirad-Spezialist aus Weiterstadt will mit neuen Produkten weiter wachsen

VON RUDOLF KNAPPE

Sie sind zwar noch ein eher sel-
tener Anblick auf unseren Stra-
Ren, die Dreirdder fiir Erwachse-
ne, seit geraumer Zeit aber im-
mer ofter zu sehen. Ein Ver-
dienst, das sich auch Kirk Seifert
zugutehdlt. Denn mil seinem
Unternehmen Icletta GmbH in
Weiterstadt-Grafenhausen  hat
sich der 41-Jahrige auf den Ver-
trieb von Velos mit drei Riadern
spezialisiert und genieft in In-
siderkreisen inzwischen einen
guten Ruf, wie er unter Hinweis
auf Bestnoten bei Tesis diverser
Fachzeitschriften nicht ohne
Stolz sagl.

Noch seien die dreirddrigen
Gefahrte mit der halb liegenden
Sitzposition ein Nischenerzeug-
nis, raumt Seifert ein. Doch wiir-
den sie zunehmend populdr und
seien deshalb ein Produkt mit
Perspektive. Schliefilich wiirden
die Menschen immer alter und
wollten lange sportlich aktiv
und mobil sein.

Bequeme Sitzposition
ist riickenfreundlich

Und Dreirader seien dafiir bes-
tens geeignet. Ein hoher Fahr-
komfort und die bequeme Sitz-
position nennt Seifert als deren
entscheidenden Vorziige. Sie
seien riickenfreundlich, verhin-
derten einen verspannten Na-
cken und kdnnten nicht umfal-
len. Auch Menschen mit ge-
sundheitlichen Problemen
miissten damit nicht aufs Rad-
fahren verzichten.

Kirk Seifert ist deshalb tiber-
zeugt, die richtige Entscheidung
getroffen zu haben, als er vor
drei Jahren sein eigenes Unter-
nehmen gegriindet hat. Zumal
er iiber viel Branchenkenntnis
\rer[ﬁgt. Denn vor seinem Schritt
in die Selbststindigkeit war der
Betriebswirt mehrere Jahre Ver-
triebsleiter des Fahrradherstel-
lers HP Velotechnik in Kriftel,
der neben mehreren kleineren
Anbietern heute zu Seiferts
Wettbewerbern gehdrt.
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Uber ein Netz von derzeit 40
Fachhandlern vertreibt Icletta
seine Dreirader in Deutschland,
Osterreich und der Schweiz. Al-
lerdings gibt es sie nicht von der
Stange. Gefertigt werden sie nur
auf Bestellung, wobei die Kun-
den sich ihr Gefihrt individuell
zusammenstellen konnen. Die
Rahmen bezieht das Weiterstad-
ter Unternchmen vom engli-
schen Hersteller ICE  (Fal-
mouth/Cornwall), der zu den
Pionieren der Dreirader zihli.
Bei Reifen, Beleuchtung, Schal-
tung, Bremsen und anderen
Komponenten greift Icleuta - je
nach Kundenwunsch - auf Er-
zeugnisse aller namhaften Her-
steller wie beispielsweise Roh-
loff, Shimano und Schwalbe zu-
riick. In der Regel ein bis zwei
Wochen nach Bestellung kann
der Kaufer sein Dreirad beim
Héndler abholen. Lediglich im
Frithjahr brauchen die Kunden
etwas Geduld. Wenn die Fahr-
radsaison beginnt und sich die
Auftrage bei Icletta stapeln,
kann es auch vier bis fiinf Wo-
chen dauern.

Insgesamt drei Modelle hat
Icletta derzeit im Angebot, da-
runter auch ein Rennrad fiir be-
sonders ambitionierte Fahrer.
Alle sind faltbar, damit sie auch
in den Kofferraum eines Autos
passen oder bei einer Zugfahn
mitgenommen werden kiénnen.

Ein Touren-Dreirad montiert entsprechend

Allerdings sind die Dreirdder
kein billiges Vergniigen. Je nach
Ausstattung muss der Kunde
mindestens 2490 Euro auf den
Tisch des Handlers blattern. Bei
der ,Rennmaschine” betragt der
Basispreis 3290 Euro. Doch wie
beim Autokauf bleibt es in den
seltensten Fillen beim Grund-
preis. Im Durchschnitt lassen
sich die Kunden deshalb ein lc-
letta-Dreirad mehr als 3000 Euro
kosten, wie es heifit.

Kunden schétzen
das Auflergewdhnliche

Nicht verwunderlich deshalb,
dass es vorwiegend gut verdie-
nende Menschen sind, die damit
unterwegs sind. Vor allem Inge-
nieure und Beschaftigte aus der
IT-Branche, die das Auferge-
withnliche schatzten und tech-
nikaffin seien, stiinden auf der
Kundenliste. Sie niitzten das
Dreirad sowohl als Autoersatz
fiir die tagliche Fahrt zur Arbeit
als auch fiir langere Reisen im
Urlaub.

Noch sind Seifert zufolge
mehr als drei Viertel der Kaufer
Manner, doch werbe man ver-
starkt auch um weibliche Kun-
den. Als Plattform dienen hier-
fiir vor allem Fahrradmessen wie
die Eurobike in Friedrichshafen
und die Spezi in Germersheim,
auf denen Icletta seine Produkte

den Kundenwiinschen Icletta-Werkstattleiter Joachim Schmelz,

vorstelll, Messebesucher diese
auch zur Probe fahren konnen,
um diese besondere Art des Ra-
delns kennenzulernen.

Erganzt wird das Angebot des
siidhessischen Dreirad-Spezia-
listen durch ein umfangreiches
Sortiment an Zubehor des US-
Herstellers Terra Cycle (Port-
land/Oregon}, fir den Icletta Ex-
klusivhindler in Europaist, des-
sen Produkte nicht nur iiber den
Fachhandel, sondern auch iiber
einen Wehshop im Internel ver-
treibt. Damit konnen die Kunden
ihr Rad noch durch Kopfstiitzen,
Packiaschen, Frontverkleidun-
gen und zahlreiche andere Din-
ge weiter individualisieren.

Das Zubehor ist zwar eine
sinnvolle Erganzung des Ge-
schafts, tragl aber nur einen ge-
ringen Teil zum Umsatz bei.
Denn der Liwenanteil der Erldse
von 400 000 Euro im vergange-
nen Jahr entfdllt naturlich auf
das Geschift mit den Drei-
radern. Und das kommt immer
mehr in Schwung. Fiir 2011 wird
deshalb ein Umsatzanstieg auf
rund 500 000 Euro erwartet. Bei
erneut schwarzen Zahlen wie in
allen Jahren seit Firmengriin-
dung.

Im nachsten Jahr will Kirk
Seifert dann noch einmal einen
Gang zulegen. Fir weiteres
Wachstum sollen dann zwei
neue Dreirdder sorgen, mit de-
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nen die Produktpalette erweitert
wird. Ein sogenanntes Heavy-
Duty-Rad, das dank starkerem
Rahmen und breiterer Spur auch
fiir Menschen geeignet ist, die
nicht dem gangigen Schlank-
heitsideal entsprechen, sowie
ein Dreirad mit Elekirounterstiit-
zung, das eine grofiere Reich-
weite ermoglicht und Radlern
mit schwacherer Kondition liber
den Berg hilft.

Unterstiitzung brauchen
dann aber auch Kirk Seifert und
sein derzeit vierkopfiges Team.
Zwei weitere Mitarbeiter fiir die
Montage wurde vor wenigen Ta-
gen bereits eingestellt, sollen
kiinftig dazu beitragen, dass
auch bei erweitertem Angebot
die Kunden nicht allzulange auf
ihr Icletta-Dreirad warten miis-
Sen.

FIRMENPORTRAT

Icletta GmbH

= Branche: Handel

m Produkte: Dreirader und Zu-
behor

m Standorte: Weiterstadt-Gra-
fenhausen

m Umsatz rund 0.4 Millionen
Euro (2010)

m Geschéftsfiihrer: Kirk Seifert
m Griindung: 2008

m Mitarbeiter: vier

m Kunden:  Fahrradhandler,
Endverbraucher



